
UM'S ECK – Die zeitgemäße Nahversorgung.

VARIABILITÄT

Maßgerechte Lösungen
für Ihren Bedarf

Magnet sein
für jung und alt.

Das zukunftsorientierte
Convenience-Handelskonzept für

kleine und mittlere Lebensmittelgeschäfte
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Die Stärke des UM'S ECK-
Konzepts ist die Variabilität.
So kann auf räumliche Voraus-
setzungen Ihres Ladens oder in-
dividuelle Wünsche reagiert
werden.

Innerhalb der Ladenausstat-
tung sind Ergänzungen wie z.B.

Back-Shop
Textilreinigungsmodul
Fototheke
Lotto-Toto
Kaffeeausschank
Postagentur
Kopierservice
Zustellservice

und vieles mehr möglich.

Das Sortiment kann auf regio-
nale Vorlieben Ihrer Kunden
abgestimmt werden.

Unser Außendienst unterstützt
Sie auch nach der Eröffnung
Ihres Geschäfts.

Sie werden weiterhin in regel-
mäßigem Rhythmus besucht.

Sie haben dann Gelegenheit,
sich über Markt-Neuheiten
informieren zu lassen oder
vom Außendienst hinsichtlich
geplanter Aktionen, Verände-
rungen im Geschäft, Optimie-
rung der wirtschaftlichen Ent-
wicklung etc. beraten zu
werden.

In jedem Fall erhalten Sie
nichts „von der Stange“, son-
dern ein auf Ihre Bedürfnisse
zusammengestelltes Leistungs-
paket von Ihrer regionalen
Großhandlung.

Sprechen Sie uns an!

Besuchen Sie uns im Internet
unter www.ums-eck.de

Einkaufskontor Europa

MCS
Nationale Convenience-

System-Gruppe
Bartels-Langness

Handelsgesellschaft mbH & Co. KG
Diverse nationale
Handelsgruppen

LHG UtzRau Diverse regionale
Großhändler

Diverse regionale
Großhändler
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HessenHessen
ThüringenThüringen SachsenSachsen

Rheinland-
Pfalz

Baden-

Württemberg

Baden-

Württemberg
LLLörrachLörrach

LahrLahr

OffenburgOffenburg

Freiburg im BreisgauFreiburg im Breisgau

UlmUlm

AlbstadtAlbstadt

SchwenningenSchwenningen
MemmingenMemmingen

RavensburgRavensburgSingenSingen
KonstanzKonstanz

TübingenTübingen

RastattRastatt
Baden-BadenBaden-Baden

GöppingenGöppingen

MannheimMannheim
HeidelbergHeidelberg

HeilbronnHeilbronnBruchsalBruchsal

KarlsruheKarlsruhe
BacknangBacknang

Schwäbisch HallSchwäbisch Hall

PforzheimPforzheim
AalenAalenStuttgartStuttgart

KaufbeurenKaufbeuren RosenheimRosenheim

KemptenKempten

Garmisch-PartenkirchenGarmisch-Partenkirchen

PassauPassau
LandshutLandshut

FreisingFreising
AugsburgAugsburg

ErdingErding

MünchenMünchen

AmbergAmberg

Weiden i. d. Opf.Weiden i. d. Opf.

Neumarkt i.d. OPf.Neumarkt i.d. OPf.

RegensburgRegensburg

DeggendorfDeggendorf

IngolstadtIngolstadt

ForchheimForchheim

ErlangenErlangen

NürnbergNürnberg
AnsbachAnsbach

SonnebergSonneberg HofHof
CoburgCoburg

KulmbachKulmbach
SchweinfurtSchweinfurt

AschaffenburgAschaffenburg

WürzburgWürzburg

PfarrkirchenPfarrkirchen

OchsenhausenOchsenhausen

BayreuthBayreuth
BambergBamberg

FRISCH NAH.
FRISCH NAH.UND
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HANDELSHAUS
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Ihr regionaler UM'S ECK-Großhandelspartner:
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An alle Haushaltungen

Für Druckfehler keine Haftung

-,69-,69
-,99

Frühlingsquark

Aus der Tiefkühltruhe:

Bananen

Torten
versch. Sorten

Verschiedene Marken

1kg

200g-Becher
100g=0,35

1.300 - 1.400g/Stück
1kg ab 4,49 6,29
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-,99
Bananen
1kg
Verschiedene Marken

MARKETING

Ihre Qualitäten
selbstbewusster zeigen

Die erfolgreiche Wieder-
Eingliederung bequem erreich-
barer Lebensmittelgeschäfte im
süddeutschen Raum beweist:
Der Verbraucher will und nutzt
die Möglichkeit der Versorgung
mit Gütern des täglichen
Bedarfs vor seiner Haustür.

Es ist Teil der Lebensqualität,
eine Einkaufsmöglichkeit in der
Nähe zu haben mit der Gele-
genheit, gleichzeitig verschie-
denste andere Dienstleistun-
gen in Anspruch nehmen zu
können.

Dabei steht der Preis für diese
Klientel nicht im Vordergrund.

All das können Sie besser
leisten, als jeder Tankstellen-
Shop, Supermarkt oder die
Großfläche. Diese sind oft ge-
nug weit entfernt vom Wohn-
ort des Verbrauchers gelegen
oder preislich uninteressant.

Ihre Persönlichkeit, Ihr
freundlicher Umgang mit
Ihren Kunden ist Qualitäts-
merkmal Nummer 1.

Ihr Sortiment ist breit
angelegt, aus allen Waren-
gruppen und berücksichtigt
regionale Besonderheiten.

Die Dienstleistungen
sind umfassender.

Ihr Geschäft ist auch zu Fuß
oder per Fahrrad zu
erreichen.

Mit einer offenen und koope-
rativen Partnerschaft zwischen
Einzel- und Großhandel schaf-
fen wir es gemeinsam, auf
diese Vorteile aufmerksam zu
machen und die neuen Erwar-
tungen der Kunden zu befrie-
digen.

Zu Ihrem und damit auch zu
unserem Vorteil.
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ZIELSETZUNG

Convenience –
Bequemer Einkauf des täglichen Bedarfs

LEISTUNG

Mit einem starken Partner
mehr Gewinn

Wir sind ein Zusammenschluss
privatwirtschaftlicher Unter-
nehmen im Lebensmittelgroß-
handel.

Wir verfügen über jahrzehnte-
lange Erfahrung in der Beliefe-
rung, Entwicklung und Betreu-
ung von Nachbarschafts-
geschäften.

Unser Einkaufsvolumen bün-
deln wir über die Bartels-
Langness-Gruppe innerhalb
der Markant Deutschland.

Die Dynamik des Convenience
Marktes führte zu einer
Einkaufs- und Vertriebskoope-
ration durch die Firmen:

LHGmbH & Co. KG
in Eibelstadt bei Würzburg

Frisch und Nah -
Handelshaus Rau
GmbH & Co. KG
in Pfarrkirchen

Utz GmbH & Co. KG
Lebensmittel-Großhandel
in Ochsenhausen bei Ulm

Gemeinsam haben wir mit
„UM'S ECK - Ihr Kauftreff“ ein
zukunftsorientiertes Conveni-
ence-Handelskonzept für klei-
ne und mittlere Lebensmittel-
läden entwickelt. Es basiert auf
der Auswertung der Struktur-
daten des Lebensmitteleinzel-
handels und auf eigenen lang-
jährigen Erfahrungen.

Die Entscheidung für
UM'S ECK bedeutet die Ent-
scheidung für ein fundiertes
Einzelhandelskonzept, das sich
im süddeutschen Raum bereits
weit über 180-mal bewährt
hat.

UM'S ECK beinhaltet Pflicht-
module wie z.B. Kühltheke

und Obst- und Gemüseregal,
sowie - abhängig von den indi-
viduellen Gegebenheiten und
Wünschen des Einzelhändlers -
Ergänzungsmodule. Dies kön-
nen beispielsweise Fotothek,
Reinigungsannahme oder
Snack Bar sein.

Dabei sind die
wichtigsten Säulen:

Allgemeines
Erscheinungsbild
Ladenausstattung
Sortiment
Storecheck
Service
Rationalisierung
Werbeauftritt

Auf Grundlage einer Standort-
analyse plant unser Aussen-
dienst für Sie die Ladenumge-
staltung unter Berücksichtigung
der UM'S ECK-Richtlinien.

Bei der Umsetzung werden Sie
ebenfalls tatkräftig von unse-
rem Team unterstützt.

Bei Sortimentsauswahl, Gestal-
tung eigener Werbemittel,
Aktionsplanung oder Festle-
gung der idealen Öffnungszei-
ten steht Ihnen der Aussen-
dienst beratend zur Seite.

Sie erhalten wöchentlich oder
14-tägig passend zur Saison aus-
gewählte Sonderangebote, mit
denen Sie auch Ihre eigenen
Werbeaktivitäten planen
können.
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Durch die Verknüpfung eines
zeitgemäßen Warenangebots
mit individuellen Dienstleistun-
gen (z.B. Lieferservice) eröffnen
sich für Sie Möglichkeiten, die
andere nicht bieten.

Ihr Geschäft entwickelt sich zu
einem Kommunikations-

Treffpunkt in Ihrer Gemeinde.

Damit Ihre Kunden von den
Vorteilen, die der Einkauf bei
Ihnen mit sich bringt, erfahren,
ist die wichtigste Säule des
UM'S ECK-Konzepts der
Werbemittelauftritt.


